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UNA SINERGIA VIRTUOSA TRA ITALTELO E ASSOCIAZIONE INDUSTRIALE BRESCIANA

Meccanica bresciana:
unarassegna «strategica»

Per trasformare in realta quello
che piu semplicemente sem-
brava un progetto abbastanza
ambizioso, & stato necessario
unire due realta bresciane. Da
un lato G-Events, ladivisione di
Gruppo ltaltelo dedicata all'or-
ganizzazione ¢ all'allestimento
di manifestazioni fieristiche. |l
gruppo opera dal 1988 nel set-
tore degli allestimenti pubblici-
tari e peri grandi eventi, dove si
& affermato come leader sul
mercato nazionale, sia nella
produzione e decorazione dite-
li pvc, dallaquale € nato, sianell’
ambito della produzione di pro-
dotti espositivi e di advertising
led con prodotti e materiali all'
avanguardia, operando a 360
gradi nel settore della comuni-
cazione e pubblicita. Non me-
no importante la collaborazio-
ne, soprattutto strutturale, del-
I’Aib attraverso la sua divisione
meccanica.

«Come Gruppo ltaltelo - dice
ltalo Giacomini, presidente del
gruppo -abbiamo deciso diim-
plementare in modo molto si-
gnificativo la nostra presenza
nel mondo fieristico, dove ope-
riamo giadaanni come allestito-
ri, € di unire le competenze ma-
turate nelmarketing relazionale
€ negli eventi B2B, ponendoci
come organizzatori dieventifie-
ristici. Crediamo molto nel pro-
getto Bie e desideriamo svilup-
pare unafiera, grazieanchealla
collaborazione degli enti patro-
cinatori, quali Aib e Camera di
Commercio, che possa portare
negli anni una crescente atten-
zione di operatori internazionali
sulle industrie bresciane e sul
territorio, che dimostra capaci-
ta produttive, potenzialita e
avanguardia senza pari, valori
chedevono essere messiin mo-
strax.

Non potevamancare, sia peril
peso del settore meccanicosul-
I’economia bresciana che per

dovere istituzionale, I’ Associa-
zione Industriale Brescianarap-
presentata da Angelo Baron-
chelli, Presidente Settore Mec-
canicaAib. «Lameccanicabre-
sciana - ricorda - € un sistema
dioltre 8.200 imprese in cui so-
no occupati piu di 83mila addet-
1i. Sono due numeri che ampia-
mente giustificano il sostegno
di Asociazione Industriale Bre-
sciana a Bie, fiera delle lavora-
zioni e delle tecnologie dei me-
talli. Un sistemache oltre ad es-
ser un importante serbatoio di
lavoro & anche uno straordina-
rio testimone all'estero di cio

che Brescia sa produrre:
|'export della meccanica bre-
sciana ammonta infatti a a piu

Baronchelli (Aib):
«Speriamo

che Bie siavolano
perlacrescita

del settore»

di 8,1 miliardi di euro di fattura-

to con una crescita che, alla fi-
nedel 2014, & statadel 3,9%».

Inevitabile, a questo punto,
non pensare alla fieramontecla-
rense come a un trampolino di
lancio per il futuro prossimo del
sistema economico bresciano
per il settore della meccanica.
«Riteniamo - sottolinea Baron-
chelli - che Bie possa allora es-
serun volano per l'ulteriore svi-
luppo di un comparto decisivo
nel sistemaeconomico brescia-
no».

Al termine della fiera sara gia
tempo di tirare le somme: per
Bie il futuro iniziera gia dal pri-
mo bilancio sulnumero di visita-
tori complessivi.
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LA REALTA EMERGENTE DI PALAZZOLO PROSEGUE LA SUA CRESCITA
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Omac «viaggia» nel futuro:

-t -t | | .-t :

Unarealtache aPalazzoloéat-  Partendo dallo storico know le con tutti gli “attacchi” (Trum-

tiva dal 1982: oggi dopo averla pf, Amada, Rainer, Tecnology,

rilevata dai fondatori, Giovanni Omes, Torretta Alta, Ims, Geka,

Marcuccio sta guidando la Ficep, Omera e Sunrise): un ri-

Omac in una nuova epoca che A Pﬂl?ZZOlO sultato possibile grazie agli in-

la vede piu protagonista nel un’aZ|enda vestimenti tecnologici che ne-

mercato moderno e piu all’a- . | gliultimi cinque anni hanno con-

vanguardia rispetto alle novita cresciuta molto sentito a Omac di migliorare

tecnologiche. neg'i U|t|m| sensibilmente laqualita del pro-

Poggiando sulla convinzione ) dotto che viene sempre testato

che lapartnership hapitivalore  @Ninl prima della consegna al clien-

dellaconcorrenza, laOmac ne- te: prodotti che sono frutto, ol-

gliultimi anni & stata protagoni- how specializzato in punzonie tre che della passione di chi la-

stadiuna crescita significativa:  matrici, 'azienda palazzolese vora in Omac da sempre.

ha raddoppiato sia il fatturato oggi continua a produrre pun- Omac presta grande attenzio- Meeconie bresclana

che i dipendenti proponendosi  zoni e matrici per punzonatrici ne anche alla sceltadei fornitori Skl

come una solidarealta capace e presso piegatrici. Quest'ulti- come si evince dai materiali ac-

di assecondare le esigenze del mo settore produttivo éilnuovo  quistati; essi sono certificati e

cliente sia prima che dopo la fiore all’occhiello dell’azienda, di prima qualita. Il post vendita

consegna del prodotto. Pro- proponendo utensili al di fuori & contraddistinto dal servizio di

prio laglobalita del serviziocon-  dallo standard su specifiche ri-  affilatura ed assistenza, aspet-

sentead Omacdiessere prota- chieste dei clienti. Un dettaglio to fondamentale che permette

gonistadel settoredellalavora- non di poco conto perché la di“allungare la vita” di punzoni

zione della lamiera. produzione Omac & compatibi- ematrici. Peril bene del cliente.
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